

 





	
	
		
			
				
					
					
					
				
			
	
		


	


	
	
		

			
						会員ログイン
						



		
			ホーム
	学会概要
	全国大会
	講演会
	学会誌
	支部活動
	書籍
	入会案内
	問い合わせ


				
		

		
			
				
					検索:
					
					
				

			



		
		

		
	

	




	
		
			
				
					
						
							
								
									
										
											[image: 日本交渉学会]
										

									
								
 
								
										学会概要
	全国大会
	講演会
	学会誌
	支部活動
	書籍
	入会案内
	問い合わせ
	
会員ログイン



								

							

							
					
	

					
						
							
								
									[image: 日本交渉学会]
								
							

							
								
									
										
										
										
									

								

							

						

					

			

		
	
	

	 





	 



	
		
			
			
				

					
						
							
							交渉を学問する。
							

						

					


					
						
							
								
									
										Relationship
										関係
										自分と相手とはどんな関係？
										相手との関係は？
									

									
										Communication
										コミュニケーション
										ｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝ
										こっちはこう思っているがあっちはどうなのか？
										見解の相違点は？
									
				
								

								交渉へのインパクト
							

							
								
									
										Interests
										利益
										お互いにとって大切なことは何？
										重要事項は何？
									
			
								
			
								
									
										Options
										オプション
										どんなやり方があるのか？
										選択肢は？
									
			
									
										Legitimacy
										根拠										
										それはどうして？
										その理由は？
									
							
								

								交渉の土俵
							

							
								
									
										Commitment
										合意
										本当に満足？
										本当に満足？
									

									
										BATNA
										BATNA
										それがダメでもこの手があるさ
										別の妥結点も
									
				
								

								交渉の結末
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							Best Alternative To Negotiated Agreement
						


						
							交渉の7つのカギ
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									2024/03/29	INTRA2024 on April 4th


							

							
																						
							
									2024/01/30	2024年「北海道支部設立記念大会」開催のお知らせ


							

							
																						
							
									2023/12/12	当学会会長の射手矢が企業が選ぶ弁護士ランキングの中国法務で１位に選ばれました
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当学会について







日本交渉学会は、元駐日米国大使でハーバード大学名誉教授であられた故エドウインＯ．ライシャワー博士らから直接「日本人の交渉力向上に貢献するために学術団体を設立すべし」との提言を受け設立された組織です。




本学会は、日本学術会議に認定されている学会であり、「交渉学」という新しい学問分野を1988年の設立以来、研究している学術団体であり、他の組織や団体とは異なります。







The Japan Negotiation Society, formerly known as the Japan International Society for Negotiation, is an academic society originally established based on the recommendations of His Excellency Edwin O. Reischauer, former U.S. Ambassador to Japan and Professor Emeritus of Harvard University, to facilitate the studies and improvement of negotiation skills in Japan.




The Japan Negotiation Society is the only negotiation association certified by the Science Council of Japan. Since its establishment in 1988, the Japan Negotiation Society has been focusing on the development of the academic field of negotiation studies, which was back then a new academic area.















	詳しく見る


						

		

	



	
		
			 
			
				
					全国大会
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					年１回開催している全国大会のご案内です。総会・研究発表・基調講演・交流会等、毎年充実のプログラムです。
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					恒例となっている春・秋の講演会の情報です。聴講はもちろん、交流・情報交換の場としてもお役立て下さい。

					詳しく見る
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					学会誌は一般の方にもお買い求めいただけます。会員の方は、当Webサイトから電子版も閲覧いただけます。
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					日本交渉学会は、東京本部・名古屋支部・関西支部・北海道支部で構成されています。各拠点の活動をご覧いただけます。
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					会員の著作を紹介いたします。日々の交渉・研究・ビジネスに役立つエッセンスが凝縮された良書揃いです。

					詳しく見る
				

			

			 
			
				
					入会案内
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					日本交渉学会では随時会員を募集しております。入会希望の方はガイドラインに沿ってお申し込みください。
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								〒100-8136

								東京都千代田区大手町1-1-1大手町パークビルディング
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									ダイヤモンド社情報誌が特別価格で購読できます（31%OFF）
	ダイヤモンド社発行の特典書籍から2冊プレゼント
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